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Бриф на проведение BTL-акции
ПОЖЕЛАНИЯ И ТРЕБОВАНИЯ ЗАКАЗЧИКА К РАЗРАБОТКЕ И ПРОВЕДЕНИЮ ПРОМО-АКЦИИ

1. Цель  проведения BTL кампании:

2. Описание проекта: 

3. Предыдущая активность:

- История проекта

- Виды и сроки проводимых ранее мероприятий по продвижению ТМ

4.Торговая марка (ТМ), продукт, товар (услуга):

- Позиционирование ТМ

- Ценовой сегмент

- Целевая аудитория (пол, возраст, доход, приоритеты, ценности)

- История ТМ

- Сильные стороны (преимущества) ТМ в сегменте рынка

- Сильные стороны (преимущества) ТМ в сегменте рынка

- Заблуждения, существующие относительно ТМ

5. Анализ конкурентов:
	Бренд (компания)
	Позиционирование
	Целевая аудитория
	Цена
	Преимущества/недостатки

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


6. Механика акции:

- Количество точек

- Количество промоутеров на каждой точке

- Количество супервайзеров

- Дополнительный персонал

- График работы проведения акции : Кол-во дней в неделю (пример:  ср., чт., пт.) Время работы (пример: 4 часа 16.00 – 20.00)

- График предоставления отчетности 

7. Дополнительная информация:

8. Бюджет проекта:

9. Задачи агентства: 

- Предложить идею акции 

- Разработать механику акции 

- Разработать график проведения акции  

- Составить адресную программу

- Осуществить подбор и тренинг персонала для акции

- Разработать схему логистики по осуществлению акции 

- Разработать дизайн и виды POS материалов для проведения акции 

- Предложить виды призов для призового фонда, их брендинг, количество и смету на производство

- Предложить детальную смету 

- Предложить схему по расчету эффективности результатов планируемой акции

10. Ограничения:

11. Сроки предоставления предложения:

12. Сроки объявления решения: 

Дата составления брифа:

Контактное лицо: 

Должность:

тел: 

факс: 

E-mail:

Подпись Заказчика:

